附件1：
新疆图木舒克市供销合作联合社有限公司（图木舒克农业科技有限公司）2024年市场化选聘岗位公示表

	序号
	单位名称
	岗位名称
	岗位代码
	计划聘任人数
	岗位职责
	任职条件
	备注

	1
	新疆图木舒克市供销合作联合社有限公司（图木舒克农业科技有限公司）
	销售副总经理
	2024001
	1
	1.市场研究：负责收集和分析市场数据，包括消费者行为、竞争对手情况以及行业趋势。
2.营销策略制定：基于市场研究，制定公司的营销策略和计划，确保与公司的整体目标和愿景相符。
3.品牌管理：负责维护和发展公司品牌，确保品牌形象与营销活动一致。
4.产品推广：制定产品推广计划，包括新产品发布和现有产品的市场渗透。
5.广告与公关：监督广告和公关活动，确保它们有效传达公司信息并对公司产品和品牌做出定位，有效吸引目标客户。
6.销售支持：与销售团队合作，提供市场洞察和策略支持，帮助提高销售业绩。
7.预算管理：负责营销预算的规划和分配，确保资源的有效利用。
8.团队领导：领导和管理营销团队，包括招聘、培训和绩效评估。
9.客户关系管理：建立和维护与关键客户的关系，了解客户需求并提供解决方案。
10.数字营销：熟悉新媒体和自媒体营销，利用数字渠道，如社交媒体、搜索引擎优化(SEO)和电商营销，来推广品牌和产品。
11.市场活动组织：策划和执行各种市场活动，如展会、商展和新品发布会，渠道联名等。 
12.绩效评估：定期评估营销活动的效果，根据数据调整策略。
13.危机管理：在出现负面事件或危机时，制定和执行应对策略，保护公司声誉。
14.持续学习：跟踪最新的营销趋势和技术，不断更新知识和技能。
15. 跨部门协作：与其他部门如产品开发、客户服务等协作，确保营销活动与公司其他方面的活动一致。
	[bookmark: _GoBack]1.本科及以上学历。
2.具有10年以上营销工作经验，或在大中型食品、药材等企业担任过高管、中层，或在二级企业担任高管5年以上相关工作经历。
3.具备履行岗位职责所必需的现代企业管理知识，熟悉国家宏观经济政策及相关法律法规，掌握市场和相关行业情况，精通市场营销理论，熟悉食品或药材类产品线知识。
4.具备较强的需要具备战略思维、创新能力、领导力和优秀的沟通技巧。战略决策、推动执行、经营管理、处理复杂问题和突发事件能力，坚持依法经营，市场竞争意识和开拓创新精神强。
5.具备敏锐的市场洞察力和分析能力，能够准确把握市场趋势，预测行业变化；能够根据市场情况，独立制定或参与制定符合公司战略的销售计划和市场推广策略。
6.具有农业或相关行业背景者优先考虑，能够适应出差和不定时工作安排。
	报名人数与岗位需求人数比例不得低于2：1。




